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Calendario mensual A B R I L
de capacitacion

Contenido del curso
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CURSO CONTENIDO DURACION ]
Storytelling & Liderazgo Manager
Mejora comunicacion, 10:00 AM- Liderazgo (Estratega en
i liderazgo, confianza, : - - .
Storytelling persua%ic’)n y Conexion. 500 PM Messenger (La Voz Bl Acci6n) & Etica sin VENTAS JR VENTAS JR
del Lider) Filtro MAZDA MAZDA

Aprenderas a comunicar . - ~ AT,

Liderazgo cgn claridad, inspirar y 300PM BLASENCIA B SENCIS

Messenger representar valores. 6:00 PM
Desarrollaras gestion i

Liderazgo eficiente de regcurs_os, 10:00 AM- 24

Manager tiempo y talento alineado. 1:00 PM

CIERRE DE
VENTAS

MAZDA
PLASENCIA

Lideres éticos, con enfoque 200 AM-

Etica sin Filtro en verdad y decisiones _
responsables. 6:00 PM

Aprende técnicas ded 9:00 AM-
negociacion, manejo de i
Ventas Jr objgeciones,,cierre (%le 2:00PM

ventas y mas.

SN . 10:00 AM-

. omina la negociacion,

Cierre de Ventas cierre de ventas y 1:00PM
habilidades clave efectivas.

A quién va dirigido

n Escuela de lideres n Asesores
n Operativos n Administrativos

n Marketing n General
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